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A Rohamkonzultáció célja, hogy gyors választ adjon a legfontosabb marketing kérdéseidre. 
Ahhoz, hogy a konzultáción már csak ezekre a kérdésekre tudjunk koncentrálni, kérlek, hogy 
segíts nekünk felkészülni az alábbi adatokkal:  
 
A konzultáció igénybevételének feltétele, hogy rendelkezz az alábbiak 
valamelyikével – kérlek pipáld ki, hogy ezekből mid van meg / min vettél már 
részt:  
 

o Marketing Tervezési Szisztéma vagy Hipnotikus Reklámszövegek tananyagok 
valamelyike  

o Részt vettem valamelyik fizetős Marketing Commando tréningen  
o Marketing Navigátor tag vagyok  

 
Amíg a fentiekből egyet sem pipáltál ki, addig nem tudjuk elfogadni a jelentkezésedet a 
Marketing Rohamkonzultációra. Ennek az oka, hogy a fenti anyagok valamelyikének ismerete 
biztosítja a gyors, gördülékeny, eredményes együttműködést mindkettőnk számára. 

 
Cég neve......................................................................................................................... 

 

A cég weboldala:………………………………………………………………………………………………………… 

 

Miből él a céged? …....................................................................................................... 

........................................................................................................................................

........................................................................................................................................ 

 



Miben különleges a céged? Miért jó a vevőnek, hogy cégedtől vásárol és nem a 

konkurenciától? 

……................................................................................................................................ 

........................................................................................................................................

........................................................................................................................................

........................................................................................................................................ 

 

Kik a vevőid? …………………………………………………………………………………………………………….  

........................................................................................................................................ 

........................................................................................................................................

........................................................................................................................................ 

 

Mi jellemző az ideális vevődre? ….……………………………………………………………………………. 

........................................................................................................................................

........................................................................................................................................

........................................................................................................................................ 

 

Mennyit költ cégednél egy átlagos vásárló:  

Az első vásárláskor: .........................................................................................................  

Évente: ...................................................................................................... …………………. 

Egész élete során: ........................................................................................................... 

 

Milyen marketing eszközökkel szerzel új vevőket? 

……………………………………………………………..........................................................................

........................................................................................................................................

........................................................................................................................................

........................................................................................................................................

........................................................................................................................................

........................................................................................................................................  

 

Milyen marketing eszközökkel adsz el újra régi vevőidnek? 

….……………………………….............................................................................................................

.................................................................................................................................................

.................................................................................................................................................

................................................................................................................................................. 



Kérdéseid a konzultációra:  

Mi a 3 legnagyobb kérdésed, amire választ vársz a konzultáció során?  

1) ………….................................................................................................................................. 

.................................................................................................................................................

................................................................................................................................................. 

2)………...................................................................................................................................... 

.................................................................................................................................................

................................................................................................................................................. 

3) ……....................................................................................................................................... 

.................................................................................................................................................

................................................................................................................................................. 

 

 

Mi fog történni a megrendelésed után? 

 
1.) Miután kitöltötted a kérdőívet, kérlek, faxold el a (27) 590 981-es fax számra!  
2.) Ezután keresni fogunk a konzultációval kapcsolatban, hogy időpontot egyeztessünk,  
3.) valamint küldjük a konzultáció számláját is, ami előre fizetendő, de amire a 
határidőre befizetett összeg 100%-ig elégedettségi és pénz visszafizetési garanciát 
kínálunk.  
 

A kitöltendő megrendelőlapot a következő oldalon találod! 

 

  



Rohamkonzultáció megrendelése 

 
"Ezúton rendelem meg a Marketing Commando Rohamkonzultációját. Megértettem és 
elfogadom, hogy a konzultáció ára 75 000 Ft+áfa, melynek időtartama 3 óra."

100% garancia: a Marketing Commando teljes pénz visszafizetési garanciát vállal minden 
határidőre megfizetett díjból: ha nem vagy elégedett a konzultációval, csak jelezd és 48 órán 
belül visszafizetjük a konzultáció díját.  

 
A konzultáció megrendelőjének adatai:  

 
......................................................................................................................................  
Cégnév  
 
......................................................................................................................................  
Név (olvashatóan)  
 
......................................................................................................................................  
Email  
 
......................................................................................................................................  
Számlázási cím  
 
......................................................................................................................................  
Postai cím (ha eltérő)  
 
......................................................................................................................................  
Telefonszám  
 
 
 
 
 
………………………….  

Aláírás  
ph.  

 
 
 

IDE FAXOLJ: 
(27) 590 981 


