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Eloszo

Aki egyszer inditott vallalkozast,
az mind egy igazi kolto!

Ha valamire egy induld vallalkozasnak sziksége van, az a
lelkier6! Nincs még egy olyan peridbdusa az emberi életnek,
amikor olyan intenziven kell szellemileg, lelkileg, testileg "ott
lenned", mint amikor az els6 vallalkozasodat beinditod.

Akér még elbtte vagy ennek a kalandnak, akar épp a
k6zepében, akar nosztalgikusan gondolsz ra vissza - a
kdvetkez6 rovid sztorik meg fognak érinteni.

Jo6 olvasast!

Wolf Gabor
Budapest, 2009. marcius 27.
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"...végigment az uton..."

Tudo6sbol lettem NLP terapeuta évekkel ezel6tt és az elején mindenki
megkérdezte, hogy van-e pszichologusi végzettségem. Amikor elmondtam,
hogy nincs, szinte azonnal leraktdk a telefont, hiszen hogyan tudnék én
pszichologusi végzettség nélkil az & lelki- és testi (pszichoszomatikus)
problémaikon segiteni. Kuzdéttem azzal, hogy nincsenek klienseim és nem
értettem, hogy miért, hiszen jol csinaltam, amit csinaltam, de valahogy mindig
falba Utk6ztem.

Aztan rajoéttem, hogy ha pszichologusi végzettség nélkul hiteles szeretnék
maradni, akkor azt az allaspontot kell elhinnem magamrdél és képviselnem, ami
Nyugat-Eurépaban mindenhol elterjedt, miszerint attdl lesz valaki j6 terapeuta,
hogy végigment az uton, megtapasztalta a problémakat és a sajat életében
megoldotta 6ket, flggetlenll attdl, hogy van-e papirja. A kilénbdzd hatékony
terapias mddszereket kint lehet pszichologusi végzettség nélkil is alkalmazni,
mig itthon elég kevés a végzettség nélkul gyakorolhatdé modszerek szama.
Tébb éves tanfolyamokon megtanulhatok a modszerek és ha valaki jol csinalja,
ugyis mennek hozza a kliensek, ha rosszul, akkor végzettséggel is éhkoppon
marad.

Miutan ezt lelkileg megdolgoztam magamban, csorgétt a telefon és egy hdlgy
jelentkezett az egyik hirdetésre. Meséltem egy kicsit a technikardl és
megegyeztink, hogy eljén, majd életem legszebb kérdését tette fel: ,De ugye
maga NEM pszicholdégus?” Kidertlt, hogy 6 pszichologus és tébb kollégajahoz
jart mar terapiaba, de nem tudtak vele és a sulyos személyiségzavaraval mit
kezdeni. Gondolta, kiprobalja, hatha egy olyan ember, akinek a lelki zavarok
kalénféle elméletei a nincsenek a fejébe sulykolva, a problémaja mogott
meglatja az embert és az okot kezeli a betegségtiinet helyett. Azéta is hozzam
jar terapiaba, hiszen az & problémaja okanak megoldasahoz tdébb éves
dnismereti munka szikséges. Ma mar j6l érzi magat és nagyobb bezuhanasok
nélkul képes vinni az életét.

Azébta senki sem kérdezte meg, hogy van-e pszicholégusi végzettségem. Ma
mar elhiszem magamrél és a kliensek felé is képes vagyok tikrdzni, hogy biztos
vagyok a tudasomban, felderitem az okokat és hatékonyan tudok segiteni a
problémajukon.

Jonnek is a kliensek, hiszen a vevOk mindig annak megfeleléen reagalnak, amit
az eladdk a szolgaltatasrél tudat alatt Gzennek nekik.

Dr. Féglein Katalin
NLP terapeuta
http://szimbolumvilag.eu
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Luzerbol szaki?

2005-ben még a BME-n épitébmérndk hallgatéként terveztem a jévOmet
(6szintén szdblva elég siralmasnak tartottam a lehetéséget ami alkalmazottként
ram vart). Raadasul mar akkor is egy penészes albérletben laktunk
édesanyammal és az O6csémmel. Ekkor jutottam el még anno a
marketingmegoldasok weboldalra, és emlékszem mennyire fellelkeslltem az
internet marketing adta 6nall6 vallalkozas gondolatara.

A dolognak csak annyi szépséghibaja volt, hogy elétte még soha nem
vallalkoztam, fogalmam sem volt arrdl mi az a piackutatas, lézeres célzas a
célk6zdnségre, reklamozéas, keresbmarketing, html vagy webgrafika. Pénzem is
csak annyi volt, hogy megvegyem a Schlingloff-féle pénzes anyagot és
lefoglaljak egy tarhelyet.

Tiz-szadzezrek a reklamozasra vagy barmi masra? Esélytelen.

Nem részletezem az ezt kdvetdé kudarcsorozatot, de szerintem nem nehéz
elképzelni milyen az amikor egy béna amatér mindent maga akar megcsinalni
és prébal a google-ben az elsé helyre kerllni. A legemlékezetesebbek kozil
talan a hatastalanul naponta feladott ingyenreklamokat, vagy a sokszor
atdolgozott estéket és hétvégéket emelném ki, amikor azt teszteltem a
gépemen, hogy ha megvaltoztatok egy sort a html kddsorban hogyan valtozik
meg a weboldal kinézete (maig 6rz6m az els6 weboldalam a gépemen).

Esetleg azokat a ,vallveregetéseket” amiket a haveroktdl kaptam amikor
meglattak, hogy az egyetemi szlnetek alatt olyan anyagokat olvasok amire az
volt rairva, hogy ,internet”, meg ,milliomos”. Az igazi attérésre 2008 nyaran
kerllt sor a MiSzU keretein belll. Addig csak apropénzek jéttek az interneten
keresztiil és ezt szantam amolyan utols6 esélynek. Ugy déntdttem, ha ennek
keretein belll sem tudok egy ,normalis” online mikrovallalkozast |étrehozni,
akkor vége, befejeztem, Game Over.

Akkor abba a projektbe minden energiamat és addigi tudasomat belefektettem
és vagy tucatszor atnéztem minden oktatévideot, hogy biztosan ne ,csesszem
el”.

Most a gazdasagi valsag ellenére van egy miikdédé online mikro-vallalkozasom,
amit sajat magam hoztam létre (html, grafika) és futtattam 6l (google masodik
hely buzaf(ilé szora).

Teljes siker?

Korantsem.

De azért egy j6 kezdet...

Zeller Gabor
http://www.buzafulefutar.com/
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Koldus vs. Kiralyfi

5 éve igy nézett ki minden értékesitési targyalasunk és minden vevénk pont
ilyen volt. Hideghivas: 10-bdl 9 elkild a fenébe, ,nem kell nekiink weboldal,
hirdetink mi a Szuperinféban.” Az az egy, aki megengedte, hogy személyesen
is odamenjunk, az készdnte majd még meggondolja, ha a feléért adjuk.

Probalkoztunk am DM-ekkel is, a Kézgaz egyetemi kényvtarbdél minden létezd
szakirodalmat kihoztam, annak alapjan kimunkalt reklamleveleink eredménye:
Zér6 pont zérd. Fogalmam nem volt rola, hogy mi lehetett a gond.

Ha volt targyalas, busszal jartunk ki targyalni, kolcsonkért laptopon mutogattam
a referenciaimat, a padl6é arbol még 30%-ot siman lealkudott a vevd. En meg
hagytam, sét ériltem neki, mert a rezsit ki kellett fizetni, élni kellett valamibdl...

[itt a kép elhomalyosit, hattérben er6s6doé zene.. ]

Ma évente kétszer van nyitva a weboldaltervezési szolgaltatdsunk piaca, az ar
semmilyen esetben sem targyalas kérdése, én déntdm el kivel dolgozom
egyutt. Ez nem bunkdsag vagy arrogancia, igy sokkal jobb a megrendelinknek,
és nekem is. Ertékeljik egymast.

Minek kdszdénhetem ezt? Sokat fejlédtem szakmailag, oké, enélkil se ment
volna. De nem ez a f§ oka, hanem a ’'marketing’ nevli eszkdz-, és fegyvertar,
amely nem csak a szolgaltatdsomat értékesiteni tanitott meg, de magamat
értékelni is.

Erdélyi Norbert
www.wdm.hu
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"Borzaszto kinos volt..."

Bar jelenleg egy szolgaltatd cégcsoport értékesitési és marketingvezetbjeként
dolgozom, azért az értékesités az igazi ,szakmam”, a térténetem is innét valo.
Ertékesitsi palyam masodik évében (1991-ben) tértént meg az eset. Fejvadasz
szolgéltatasok értékesitésben dolgoztam mar akkor, de mindenféle komolyabb
értékesitési képzés, felkészités, tréning nélkul. lgazsag szerint nem is nagyon
voltak akkor még ilyenek. Ismerni kellett a terméket, szolgaltatast, aztan
valahogy elérni, hogy megvegyék. igy visszagondolva, érdekes idék voltak...

A sz6ban forg6 esetnél az egyik els6 osztrak-magyar vegyes vallalat gazdasagi
igazgatéjaval volt targyalasom. El6tte nap éjszakaba nyuldéan tévéztem (valami
»ontos” meccs volt emlékeim szerint), igy nem igazan kipihent allapotban
indultam a megbeszélésre. Megkezdddétt a targyalads, szépen haladtunk,
eljutottam a szolgaltatas el6nyeinek ismertetéséhez, melyet igy vezettem be:

- Szolgéltatasunk a kovetkezd négy nagy elénnyel rendelkezik — és elkezdtem
sorolni 6ket. Haromig el is jutottam, addig semmi baj nem volt, de a negyedik
csak nem akart eszembe jutni. Borzasztd kinos volt a helyzet, féleg, hogy egy
hélgy volt a targyalopartnerem. Teljesen leblokkoltam. Sikerllt aztan még ugy-
ahogy lezarni a targyalast, de természetesen nem kaptunk megrendelést.

A hoélgy, akinek mindezt el kellett szenvednie velem, ma is az osztrak-magyar
cégcsoport egyik vezetdje. Ha meglatom 6t egy-egy gazdasagi, tarsasagi
rendezvényen, még mindig el6jéonnek a kellemetlen emlékeim.

Szamomra két tanulsaga van az esetnek. Az els6, hogy fontos megbeszélések
elétt mindig kipihenem magam, ez kételez6 része lett az értékesitdi
gyakorlatomnak. A masik, hogy azéta soha nem mondom meg elére szam
szerint, hany elényt fogok felsorolni. Altalaban mar csak egyet-kettét, hiszen a
szukséglet felmérés soran ugyis kideril szamomra, melyik az ugyfél fontos
problémaja, amelyhez a haszonérvelést illesztenem kell.

Udvozlettel:
Kurdi Ferenc

Ertékesitési és marketingvezetd
Pannon-Work Csoport
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Halkiilonlegességek

A kilencvenes évek elején kezdtem a Balaton kdrnyékén elsdk kdzott egy
ingyenes reklamujsagot terjeszteni. Az egyik hirdetdm egy bartulajdonos volt. A
tizedik ember tér be a barba, aki halat akar enni. A hirdetésben ugyanis
.Halkullénlegességek” jelent meg ,ltalkilénlegességek” helyett. (Kissé ronda a
kézirasom, amivel leadtam a nyomdanak az anyagot!)

A kovetkez6 szamban persze leadtam ingyen a helyes verziét. Késdbb a tulaj a
nagy érdeklédésre valé tekintettel nyitott a bar mellé egy halsitét is.

Tisztelettel: Sod6s Tamas,
Sikertanacsok.hu
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Szétszort bohém bolcsész

Zokogva Ultem 2007 decemberében az ir6asztalnal. Egy honapja vettem éat
nagyapai Orokséget egy slllyedd hajot. Nekem az Ujsagirébnak, a csaladi
dinasztia megmentése és tovabbvitele, valamint hat alkalmazott és egy 6ttagu
csalad megélhetése mulik majd azon, hogy mit csinalok -gondoltam.

Mindenesetre el6szér elindultam Olaszorszagba. Alig szaradt meg az lgyvéd
pecsétije a céges papirokon, masnap felszalltam egy repllére és elmentem
Firenzébe maratont futni.

Bolognaban elloptdk a hatizsakunkat, (szerencsére egy esOkabaton és egy
atikdnyvén kivil mas nem volt benne) a maraton (a hetedik) se sikerdlt ugy,
ahogy szerettem volna. Folyton ott lebegett eléttem a feladat, amivel vagy
magamat és csalddomat plusz par ember magammal rantok, ha nem sikerul.
Tehat Ultem és sirtam. Par perc mulva rajéttem, hogy ezzel sokra nem megyek.
Az uzlet, ugyan nem volt a topon, de legalabb tolta magat elére. Azonban
kellettek Uj piacok, uj szemlélet. Tanulni mindig szerettem Uj dolgokat, igy
nekialltam keresgélni.

Mi az a marketing, eszik-e vagy isszak? Honlap? Az is kellene. Meg sok
minden.

A kezdeti lelkes indulds utan megjelent egy cég, akinek johiszemien
tobbszazezer forint arut atadtam. Nem fizettek, s6t hamarosan cs6dét
jelentettek. Néztem nagyokat, hogy jéé, ilyen is van? Innentdl kezdve nem volt
apellata és semmit nem biztam a véletlenre. (Mai napig ez az egyetlen
kintlévbségunk)

Csinaltam pénzlgyi kontrollt, felmérettem egy céggel magam melyek az
er0sségeim, gyengeségeim, HR tanacsokat kaptam egy tanacsadotdl,
webaruhazat készittettem. (Az elébb felsoroltakat mind a Navigatorrél
szereztem) Konferencidkra kezdtem jarni, és nemcsak marketing és sales-re.
Amit a ruhas szakmardl meg lehetett tanulni - amikor tehettem ott voltam.
Olvasni mindig is szerettem, gyorsan is olvasok, igy az amugy terjedelmes
kényvtaramat, Uzleti kdnyvekkel bévitettem. Tervet készitettem 5, 10, 20 évre
elére. A semmihez képest mar volt marketing, elkészilt a szervezeti, Uzleti
stratégia. Kezdtek latszddni a szervettség elsé jelei.

Sokat segitett a sport, amit azéta se hagytam abba, egy-egy holtponton sokszor
azon kaptam magam, hogy hasonldéan gondolok, mint egy keményebb sportban
atélt pillanatra.

Es belélem a szétszort bohém bélcsészbdl, ha nem is egy élére vasalt, de egy
gylrédésmentes cégvezetd valt. Most méar a kovetkezd cégem alapjait rakom
le, melynek némi kbéze van az Ujsagirashoz..., de ez mar egy masik térténetet.

Massanyi Kinga
www.gombdinasztia.hu
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A jutalék négyszerese

Mint flggetlen pénzlgyi tanacsado, hiteleket és megtakaritasi lehetéségeket
kinaltam és ajanlok most is Ugyfeleim szamara.

A kezdetek kezdetén, meggy6zddésem volt arrél, hogy kivald befektetési
megoldast kinalok mindenkinek, akinek van 300 — 500 ezer forint félretett
pénze. A megoldas természetesen tokéletes volt, de nem mindenki szamara. Az
tortént, hogy sikerllt egy félmillibs szerz6dést kdétném, melyben az Ugyfél azt
vallalta, hogy 20 éven at, minden évben félre tesz a csaladja szamara ekkora
Osszeget. Ez sok szempontbOl egy hasznos befektetés lett volna, hiszen
minden évben igénybe vehették a 20% addkedvezményt, 500 000,- Ft-ra
biztositva volt a csaladf6, és a 20 évben a haszonélvezd, kdzel 40 millié forint
megtakaritott 6sszeget vehetett volna at.

Igen, ez igy nagyon szépnek és jonak tinik, csak azt nem vettem figyelembe,
mire képes a csalad, és igazabol mit is szeretnének. Két alapvetd hiba, amit
elkbvettem! Ebben a szakmaban, ennek a két szempontnak a jelentésége
olyan, mint az auténak az Uzemanyag tipusa. Ugye mindenki tudja, hogy
benzinnel mikédé autdba benzint kell tankolni, a dizelbe pedig gazolajat.
Nekem is els6sorban azt kellett volna ajanlatomnal figyelembe venni, hogy
képes-e a csalad évente 500 ezer forintot félretenni, agy hogy ahhoz nem
nyulhat hozza legaladbb 10 évig, és hogy egyaltalan erre a megoldasra lenne-e
szlikségilk. En csak elmondtam a hihetetleniil magas megtakaritasi eredményt,
ami mellesleg igaz, és a masodlagos kedvezményeket, lehetdéségeket, de
abszolut nem vettem figyelembe a csalad szandékat és lehetségét.

Mikor rajottem hibamra és arra mekkora veszteség érheti a csaladot, akkor azt
is tudtam, hogy az én vallalkozasom is rdvidéletl lehet, hiszen a rosszhirem,
joval gyorsabban fog terjedni, mint abbéli képességem, hogy milyen j6 és
hasznos pénzigyi tanacsot és megoldast kinalok Ugyfeleim szamara.
Természetesen a hibamat kijavitottam, a csaldd nem karosult anyagilag, én
pedig 6rokre megtanultam, hogy a legfontosabb szempont ebben a munkéban
is az, hogy az ugyfél elégedett legyen, és esetleg ezt tovabb is adja masok
szamara, hiszen a j0 hirek, joval tébbet érnek, mint egy nagy 6sszegu jutalék a
vagyonkezel6tol!

Megtanultam a leckét, hiszen nem csak lelkiismeretem banta rossz tanacsot,
hanem pénztarcam is, mivel ennek helyrehozatala sem 2 forintba kerilt, hanem
legalabb a jutalékom négyszeresébe! De megoldottam és tovabbléptem!

German Szilveszter
Pénzlgyi Tervezési Szaktanacsadd
http://www.penzzseni.hu
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Nulla visszajelzés

Ezt nem hiszem el, hogy senki nem jelentkezett! — bosszankodtam 3 hénappal
ezel6tt amikor megkérdeztem egy papirforgalmazé Ugyfelemet egy postai uton
kiktldott DM levél visszajelzési aranyardl. A levél 200 vallalkozasnak ment ki 2
kistelepllésen. Az adatbazist véletlenszerlen vasaroltuk a Postan.

Pedig ugy képzeld el Sanyi, hogy 0, azaz nulla visszajelzées jétt ra!

Na itt akar fel is adhattam volna, mondvan: ,Hilyék ezek! llyen ajanlatra nem
reagalnak!” Hozzateszem, hogy csekklista alapjan készitettem a levelet,
legalabb 10-szer atolvastam, javitgattam és emiatt biztos voltam a sikerében.
Mondanom sem kell, nagyon elcsiiggedtem az eredménytelenség miatt de az a
gondolat, hogy masképp fogalmazom meg a levelet, azzal a lendulettel, ahogy
felmerult bennem tova is szallt. Maradt hat az egyetlen logikusnak t(ind 1épés: -
Kildjuk ki még egyszer valtoztatdsok nélkul, de ezuttal egy nagyobb varosba,
és olyan cégeknek, akik val6szinlUsithetéen sok papirt hasznalnak a napi
munkavégzés és adminisztracio soran. Egy kis Interneten végzett kutatas utan
megvolt a kdvetkezé 200 cimiink. Ugyfelem osztott-szorzott és elfogadta a
javaslatomat.

1 hét mulva csérég a telefonom: - Sanyi, Sanyi! Bejétt! Egnek a vonalak és
rendelik a papirt raklapszamra!

- Na végre! Latod, csak j6 volt az levél, csak rossz helyre kildtik ki elsé kérben!

PIACOT KUTATNI, TESZTELNI! Tapasztalt marketinges mar eleve ezekkel
kezd egy kampanyt, de a kezdeti id6k nehézségein tul kell esnie mindenkinek
és a tapasztalatokat sajat borén kell megszerezni. Mert szép mondas, hogy
okos ember a mas hibajabdl tanul, csak altalaban nem igaz!

Nagy Sandor

marketing vezet6
Dr. White Hungary Kit.
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"Mindenki azt mondta,
hogy oriilt vagyok"

Az érettségi utan, alig 19 évesen kerlltem el Oroshazarél Budapestre
egyetemre. A tanulmanyok mellett munkat vallaltam. Nyelviskoldknak kildtem el
az Onéletrajzom, igy kertiltem be a Dover nyelviskolaba angoltanarként, ahol
szamlat kellett adnom - igy lettem vallalkozé. :-)))

Ekkor kertltem kapcsolatba a Helen Doron Early English-sel is, amely akkor
kezdte kiépiteni orszagos franchise hal6zatat, amihez angoltanarokat kerestek,
els6ésorban budapesti oktatokdézpontjaikba. Elvégeztem a tanfolyamukat és
beleszerettem a mddszerbe. Akkor még csak 1 éves kortdl tanitottunk, ma mar
a 3 honapos babakat is lehet hozzank hozni. Még az egyetem els§ évében
Osszel elkezdtem tanitani a XVI. keruleti nyelviskolaban is.

Es egyszer csak bevillant az étlet: miért ne lehetne az oroshazi gyerekeknek is
ezt a fantasztikus modszert elhozni? Elészér a franchise jog megvasarlasa
nélkal, félig fluggetlen tanari szerzddéssel nyitottam meg a nyelviskolat.
Amellett, hogy imadok tanitani, a gyerekekért pedig megveszek, fantaziat lattam
a suliban Gzletileg is, de nem kicsiben. Elkezdtem érdekl6dni a szegedi terllet
fel6l. Arra gondoltam, hogy atiratkozok a szegedi egyetemre, és akkor a
tanulmanyok sem vesznek oda, és felépithetek egy olyan Gzletet, amit szeretek
is csinalni és hosszutdvon meg is élek belble. De sajnos a szegedi franchise
elkelt, mire rakérdeztem. A békéscsabait ajanlgattak nekem, dehat azért az
mar mégiscsak Orlilet, hogy az embernek 2 varosban legyen iskolaja, és egy
harmadikban jarjon egyetemre! Ezt nem vallaltam, rdadasul a franchise
megvasarlasara sem volt pénzem. Beletdérodtem.

Még ennek a tanévnek az elején kidertlt, hogy a szegedi terllet mégsem kelt
el, de én akkor mar nem tudtam atiratkozni az egyetemre, mert azt csak tanév
végén lehet. Szerzbédést kotdttlink: ha tanév végéig kifizetem a franchise
Osszegét, és addig nem lesz r4 mas vevd, akkor enyém a terllet. Mindenki azt
mondta, hogy 6rilt vagyok. Volt egy évem, hogy dsszeszedjem a pénzt a
jogdijra, igyhogy éjt nappalla téve dolgoztam és év végére meglett a pénz. Es
szerencsém is volt: nem volt masik vevé.

A kovetkezd évben kiépitettem a szegedi nyelviskolamat, koézben szilék
megkerestek Békéscsabarol, hogy nem mennék-e el oda is angolt tartani... igy
lett az, amit 2 évvel korabban lehetetlennek tartottam: 23 évesen nyelviskola
Oroshazan és Békéscsaban, meg még Szegeden is, most mar ésszesen kbzel
300 gyerekkel, 6 tanarral.

Ebben a tanévben Alicantéban vagyok észténdijjal...
Sule Marta
Helen Doron Early English Nyelviskola - Szeged, Oroshaza, Békéscsaba

www.helendoron.hu
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""Az egesz torténet
el sem kezdodik, ha..."

Hajon dolgoztam 2 évet, amikor egy Uj céghez felvételiztem. Két héttel a hajo
indulasa el6tt két baratnébmmel kiutaztunk megnézni New York-ot, és Mexikot.
Az utols6 pillanatban szoéltak, hogy ne repuljink Miamiba, csuszik a hajo
indulasa par hetet. Pénzlnk elfogyott, hazajénni nem tudtunk, igy nekiestiink a
munkakeresésnek Cancun-ban. 2 hbénap mdulva hivtak, hogy mehetink a
hajora, de addigra munkank, lakasunk lett, azéta is tartd6 baratsagok alakultak.
JOl éreztem magam, ezért maradtam. Egy étteremben dolgoztam, ami egyben
szoérakozOhely is volt, 6 hdnap mulva jéttem haza elészdr 2 hétre ,latogatoba”.

Nem értettem miért nincsenek ezen a gyonyoéri helyen magyar turistak. Utana
jartam, és elvallaltam tébb magyar utazasi iroda helyi képviseletét (délelott
tiravezetés- délutan és este étterem). Kdvetkez6 évben alapitottam egy sajat
utazasi irodat kint.

Amikor allergias k6hdgé-rohnamok miatt ott kellett hagynom az éttermet, total
kétségbeestem. Szerettem volna maradni, igy egyre tobb idét szantam a
partnerirodakra, és csinaltam egy informéaciés weboldalt ajanlatok nélkil
Cancunrol, csak azért, hogy segitsek azoknak akik jonnének. Bejott. Heti 5-6
utas helyett heti 25-40 utas jott a téli hdnapokban, s6t 2006 végétdl kdzvetlen
charterjarat is kdzlekedett Budapest — Cancun kdz6tt a szezonban. A nyarakat
pedig itthon toltdttem.

Az irodat azbta értékesitettem, de jelenleg is mikodik.
Az egész torténet el sem kezdédik, ha nem akartunk volna 2 héttel el6bb

kiutazni baratn6immel a hajé indulasa el6tt. Akkor kétségbeeijté volt, de azeért
annyira nem banom, hogy igy alakult.

Toma Renata
http://kulfoldondolgozni.blogspot.com/
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Uzenet a "nehezen indulé" cégek vezetédinek...

Végre megvan, hogy mi
tartja vissza a nehezen
indulé cégeket a varva
vart attoréstol - és a valasz
minket legalabb annyira
meglepett, mint Téged fog:

Klikk a meglepd valaszhoz

----------------------ﬁ

B.Q.>>


http://www.marketingcommando.hu/konferencia/bq1.php
http://www.marketingcommando.hu/konferencia/bq1.php
http://www.marketingcommando.hu/konferencia/bq1.php
http://www.marketingcommando.hu/konferencia/bq1.php

